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LA EMPRESA HA INCORPORADO UN NUEVO SISTEMA TECNOLOGICO PARA SU GESTION INTERNA Y EXTERNA

Rodavigo, una empresa familiar con 27 afios de experiencia
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Desde su fundacién en 1985, Rodavigo se ha posi-
cionado de forma importante en el mercado del
suministro industrial gracias a su deseo de supe-
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Las instalaciones de Rodavigo en el Poligono industrial “0 Rebullén"”, Mas.

odamientos Vigo, también

conocida en el mercado

como Rodavigo, es una
empresa que a dia de hoy se ha con-
vertido en uno de los referentes mdis
importantes en el sector de los sumi-
nistros industriales. Fundada en 1985
ha sabido posicionarse de forma
importante dentro del mercado gra-
cias a lo que ellos denominan, “desen
de superacion”, que no es oA cosa
que el teson y esfurzo empleados
para sacar adelante un negocio de
estas caracteristicas, buscando siem-
pre una innovacion permanente,
A dia de hoy, la empresa ya se encuen-
tra en disposicion de ofrecer a la
industria y al cosumidor del producto
industrial una amplia gama de com-
ponentes. Para ello, el primer obje-
tivo de la compania es la calidad en
el servicio, algo a lo que han dado
siempre mucha importancia, dado
que s¢ rata de una empresa gue

liar y sigue manteniendo algunas de
estas formas. Cuenta con productos
de primeras marcas y precios com-
petitivos, v destaca porque en su
haber hay mis de 300.000 referencias
en las que se ofertan articulos cla-
sificades e interconectados con los
fabricantes y exportadores del sumi-
nistro industrial, asi como las referen-
cids internas que sus clientes les faci-
litan. Aderds la firma cuenta con per-
sonal cualificado
cuya primera pre-
misa es la de la
satisfaccidon total
del cliente, para lo
que s¢ ha desarro-
llado un programa
de gestion y proce-
dimientos auditado
todos los anos des-
de 1997, avalado
por la entidad, de
certificacitin de cali-

Una estrategia de éxito sin duda, ha
sido su apuesta por las nuevas tec-
nologias como via de expansidn de
su negocio, y en especial la confianza
cdlesde sus inicios en Deza Business
5L, para proporcionar las dltimas
tecnologias en equipos informaticos
y desarrollos a medida, para su ges-
tin tanto interna como externa.
Deza ha integrado las distintas pla-
taformas IBM desarrolladas bajo tec-
nologias Windows

para crear la plata-
forma “Linux B2B".
Esto quiere decir
que utilizando tec-
nologias para la
intérconexion  con
las dlistintas plata-
formas de provee-
dores, se actuali-
zan diariamente
imaAgenes, caracne-
risticas v precios de
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racion. Esta empresa familiar ofrece la oferta mds
completa en lo que a productos, servicios y soluctones

se refiere, con mds de 300.000 referencias avaladas.
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Interconexion de
material iy servicios

R odavigo es una empresa
Jamiliar viguesa conocida
por suministrar material indus-
tricil de muchas clases, contando
en st baber con muldtitud de refe-
rencias y el aval de las primeras
marcas. Su drea de influencia o
acluacion se cenira en Esparia y
Portugal, pero también ba sabido
dprovechar mercados extranferos
como son Francia y Eslovaguia. Bs-
to se da gracias a su apuesta por
las nuevas tecnologias para la
expansion del negocio. Deza Busi-
wess ba incoroprado la novedosa
plataformea B2B a esta empresa,
pero no ba sido la unica ya gue
en sy momenio TLR Soft bizo lo

nacic con vocackon de negocio fami-  dad Aepor. = o - hﬁuﬁﬁmu‘ d financiero., las referencias. mismo con la “Infotarifa”.
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